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Movimiento Manuela Ramos






Algunos secretos
de mi negocio

Movimiento Manuela Ramos






En el trayecto de cerca de 30 afios en la escena nacional, el Movimiento
Manuela Ramos aposté siempre por la autonomia de las mujeres en todo
terreno y, en particular,en el campo de la economia. Por ello, desarroll6 diversos
caminos para lograr el acceso de las mujeres al crédito, a la produccién, a la
comercializacion y, fundamentalmente, al desarrollo de sus capacidades y al
reconocimiento de sus derechos para estar en mejores condiciones que las
establecidas en el pasado.

En la vida de las mujeres, la diversidad de situaciones que les toca vivir
constituye el marco rector y en cada uno de sus quehaceres de la vida diaria
aplican la flexibilidad necesaria para salir al frente de los problemas; negocian
con propios y extrafios para el logro de sus objetivos y de sus familias; aunque
parezca paradojico, a pesar de tener un presente lleno de riesgos, tienen
vision de futuro y la honestidad, que no es patrimonio de las mujeres ni de los
hombres, en determinadas circunstancias para las mujeres se convierte en
casi la Unica herencia posible de dejar a las hijas y a los hijos.

Es cierto que entre las mujeres también se encuentra

asi. Somos diferentes como el dia de hoy es diferente dei inanarna, asi como
nuestras diversas maneras de relacionarnos con nuestros cuerpos y nuestros
sentimientos; con las personas que nos acompafan en la vida y con aquellas
otras que desde afuera y a lo lejos a veces intentan decidir nuestro presente
y nuestro futuro.
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En este camino, el Movimiento Manuela Ramos ha trabajado con mujeres
que se desarrollan en diversos sectores de la economia y en este recorrido el
comercio o negocio ha constituido un quehacer un tanto natural de las mujeres
que acudian demandando un crédito, integrando talleres para el desarrollo de
sus capacidades y en busca de mejores espacios para la comercializacion.

Es el caso de las mujeres que estan trabajando en el Proyecto “Potenciando la
Economia de las Mujeres Rurales en Puno, San Martin y Ucayali” auspiciado
por la Corporacion Andina de Fomento y la Cooperacion ltaliana desde el afio
2005. Mas del 40% de mujeres de un total de aproximadamente 2.500 mujeres
estan insertas en el sector comercio.

Esta circunstancia ha motivado mayor reflexion colectiva, intentando recoger
experiencias de las mujeres de las zonas donde se desarrolla el proyecto
para contribuir a realizar nexos con mujeres de otros lugares del pais que
estan también ocupadas en estos negocios, pues la historia esta plagada de
experiencias similares que, tal vez, no han sido estudiadas o, por lo menos,
difundidas y pudiera parecer que cada una esta iniciando un camino inédito.

Por ello, como parte de esta reflexion, hemos preparado este material de apoyo
que contiene algunos conceptos basicos del éxito en los negocios apostando
por el uso de la imagen en historieta que permite que cada quien se pueda
identificar con un personaje presente en estas tareas.

Esta en preparacion, un recorrido historico de los negocios en el Pert que ira
unido a experiencias de mujeres que ya iniciaron el camino de los negocios
que conoceremos mas estrechamente a través de los encuentros o talleres
que se inician.

Setiembre, 2007



repite estas palabras
cada dia y asi fu negocio
prosperard






Reputacion

Una buena reputacion
es indispensable para tener
un negocio exitoso

iLa bodega de Rocio
es muy vistosal

iTiene llamativos
carteles donde
figuran las ofertas
del dial




... I¥ la mercaderia estd muy ordenada
en grandes vitrinas!

Buenos dias, icompré
2 kilos de arroz pero en
!u%ar de eso me dieron

kilos de lentejas!

iNo hay problema
sefiora, se lo
cambiamos

inmediatamentel!




iAqui tiene y disculpe las
molestias! iNo dude en regresar
si tiene algdn problemal

iEso es tener una buena reputacién!
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Flexibilidad

Para sobrevivir y tener
éxito en el cambiante
mundo de los negocios,
las empresarias deben
mantener la cabeza friay
actuar de acuerdo a las
circunstancias

Rosita, anda al corral y
fijate si las gallinas ya pusieron
sus huevos. ya casi ho hay en la
bodegay los clientes
esfdn esperando

Hubo un tiempo en

| [ ti\ue en el pueblo las
gallinas sélo ponian

uevos pardos







Lo mejor serd llevarlos al
pueblo vecino, seguramente
podré conseguir buen dinero
por ellos

Después de varios dias de viaje, Maria llega a
su destino

iCaray, todos los
huevos son blancos y
estdn tan baratos!

He perdido mi fiempo A
vigiendo hasta accgJ ‘%n\.

Pensdndolo bien, puedo sacar
provecho vendiendo estos raros huevos
blancos en mi pueblo

Quiero comprar 6
kilos de huevos, <me
haria un buen precio
por esa cantidad?

iPor supuestol




iQuisiera comprar
dos kilos!

iQué hermosos huevos
blancos! ¢puedes
venderme un kilo?

Mmm en el pueblo vecino no
tienen huevos pardos. Seria una
buena idea vender alld mis
huevos pardos y traer de vuelta
huevos blancos al pueblo




iYo quiero un kilo!

[

iHuevos pardos, que -
raros! ile compro todos! Mo o

iTe has vuelto rica en
menos de un afio!

éCudl es tu
_secreto?
icuéntanos!

La flexibilidad es una maravillosa
herramienta que puede ayudarnos a
ganarle a nuestra competencia e
incluso puede ayudarnos a
recuperarnos de alguna pérdida







Un poco de novedad siempre es buena
en los negocios.. tengo una buena historia
que contarles al respecto

Novedad

CIDZADE AN A AR i)
“ Bodega
“Don Mario"

i [

7

Hasta hace no mucho
tiempo las bodegas solian

tener el nombre
de sus propietarios

Un buen dia Juana decidié que pondria un
negocio en su barrio

Abriré mi propia
bodega, lo primero
serd buscar un
buen lugar donde
instalarme
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iEste es un local
o s muy bueno! \
| |
|
|
A
qu A
N [. _,,_,_S
| / ey
| |
|
@ - "” [H
o /
L il PP
{
* l
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- en este local e S e oe o bay degal
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l iEso es ser creativo!

¢Pondrds una bodega
para nuestro barrio?

IEso es! iLe pondré
‘Nuestra Bodega'!

Mmm deberia
buscar algo
distinto para el

nombre, algo con

lo que todos se
identifiquen

iMiren, Juana ha
abierto su negocio!

i Nuestra Bod
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| 3 . iEs que es la
| | N/ bodega de
1Se llama Wt nuestro barrio!
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Teniendo un gran surtido de abarrotes,
precios competitivos y un agradable trato al
cliente, la bodega de Juana pronto se
hizo de una buena reputacion

B SRR, R S SRR SRR

Lo que hizo Juana fue encontrar un
nombre que invitaba a entrar a su
hegocio, leso afrae ai publicol

|Otra empresaria fue atn mds l
afortunada, colocando un
teléfono publico en su negocio
para atfraer a sus clientesl!










Una empresaria debe esforzarse
constantemente para mejorar la
calidad de sus productos
Y Servicios

|Esta manzana estd en verdad
muy buena! |ISiempre
productos de la mds alta
calidad!
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Lucia siempre ha
sido muy cuidadosa

en el manejo de su
bodega
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La bodega de Lucia siempre

tiene la mejor mercaderia
para ofrecer a sus clientes
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T , .
Lucia preferia tener siempre fruta
fresca en su hegocio

Mmm estas
naranjas se ven
bien, pero éstas
otras no se ven
muy buenas

Casera aqui le
traigo naranjas
para su tienda

IPorque eso nos
permitird ofrecerle
un mejor servicio a
nuestros ciientes!

| Pero si son Ccasi
iguales, nadie notara
la diferencia

Estan resecas

y parecen picadas.

Llevare el otro lote y le
comprare mas cuando |

tenga mas fruta de

igual calidad

¢Porque es usted
tan meticulosa
con sus productos?
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Lucia prestaba mucha atencion a cada
detalle del trabajo en la bodega, tanto en la
limpieza de su negocio como en el

trato con los clientes

R — .

IRevisemos
cuidadosamente la
mercaderia para

asegurarnos de gue
todo esté en perfecto
estado!

iLlego el pedido
de galletas!

INo es de sorprender que
la bodega de Lucia sea
tan popular!




"Potenciando
la ecoOnomia
de las mujeres

dlurales

Cﬂnperaz'une m/

btalianasviluppo

Ministero degli Affari Ester




